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ABSTRACT 

Developed for the Spanish-speaking student at the 
beginning reader level (Level B) , this booklet is one of three 
modules (Levels A, E, and C) in a curriculum unit on the sales clerk, 
(The curriculum unit is one of a series of 12 curriculum units, each 
on a different occupation, designed to develop career awareness in 
migrant and non-migrant Spanish-speaking students at different 
reading levels, particularly in grades K-6.) The booklet is divided 
into three sections: (1) Teaching Unit, which includes a listing of 
occupations related to the sales clerk at the entry and professional 
levels, unit objectives, major activities (two stories), coordinated 
subjects (reading and social studies) , 
concepts, and a suggestion for a large 
provide a broad focus on the career cluster; (2) Student Activities I 
and II (in separate sections) , which provide text and illustrations 
with corresponding discussior questions and activities presented in 
the teaching unit, and which ^llow the testing of student learning 
according to unit objectives; and (3) Criterion Referenced Tests, 
which correspond to the two student activities. All information is 
presented in both 3nglish and Spaniui* on a simultaneous, page-by-page 
basis. (TA) 



attitude and awareness 
group experience which would 
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CAREER EDUCATION MATERIALS IN THE 
ELEMENTARY SCHOOL MEET THE NEEDS 
OF CHILDREN TO BECOME AWARE OF THE 
REQUIREMENTS OF THE ADULT WORLD OF 
WORK. 

BILINGUAL CAREER MATERIALS MEET THE 
NEEDS OF CHILDREN WHOSE HOME ENVI- 
RONMENT USES A NON-ENGLISH LANGUAGE 
FOR COMMUNICATION. BILINGUAL MATERI- 
ALS RELATE THE CHILD TO THE REQUIRE- 
MENTS OF HOME - COMMUNITY - SCHOOL. 
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INTRODUCClfiN. 



Los MATER I ALES PRESENT ADOS EN ESTA SERIE DE PR06RAMAS DE 
CARRERA BILINGOeS DE EDUCACISn SON: 

♦ AUTOCONTENIDOS. PROQUE LOS MATERIALES PUEDEN USARSE 
CASI INDEPENDIENTEMENTE POR CUALQUIERA DE LOS MIEMBROS 
DE LA TRTaDA DE ENSENANZA-APRENDIZAJEl PADRE, MAESTRO 
Y NINO. 

- Los MATERIALES DEL NIVEL A SON PARA EL ESTUDIANTE 
QUE NO LEE QUE TRABAJARA CON UN MAESTRO 0 PADRE. 
0 CON AMBOS. 

- Los MATERIALES DEL NIVEL B SON PARA EL ESTUDIANTE 
DE LIMITADA HABILIDAD DE LECTURA QUE CONSTANTEMENTE 
ES ESTIMULADO A DESARROLLAR SUS HABILIDADES DE 
LECTURA EN CUALESQUIERA DE LOS DOS IDIOMAS. 

- Los MATERIALES DEL NIVEL C SON PARA EL ESTUDIANTE 
QUE PUEDE LEER EN AMBOS IDIOMAS Y QUE PUEDE REQUERIR 
REFUERZO EN EL OTRO IDIOMA PARA MAYOR COMPRENSiSn 

DE LAS OPORTUNIDADES DEL MUNDO DEL TRAEAJO EN ESTE 

paTs. 

♦ disenada para usd con materiales y equipo en la 

VARIEDAD MAS AMPLIA DE MEDIO AMBIENTES RURALES Y 
URBANOS. TODOS LOS MATERIALES SON REPRODUCIBLES 
EN LA LOCAL I DAD. 



INTRODUCTION. 



The materials presented in this series of bilingual career 
education programs are: 

» self-contained in that the materials can be used almost 
independently by any member of the teaching-learning 
triad: parent^ teacher, child. 

- level a materials are for the non-reading student 
who will work with a teacher c parent. or with 

BOTH. 

- LEVEL B MATERIALS ARE FOR THE STUDENT OF LIMITED 
READING ABILITY WHO IS CONSTANTLY ENCOURAGED TO 
DEVELOP HIS READING SKILLS IN EITHER LANGUAGE. 

- LEVEL C MATERIALS ARE FOR THE STUDENT WHO CAN 
READ IN EITHER LANGUAGE AND WHO MAY REQUIRE 
REINFORCEMENT IN THE OTHER LANGUAGE FOR GREATER 
UNDERSTANDING OF THE WORLD OF WORK OPPORTUNITIES 
IN THIS COUNTRY. 

♦ DESIGNED FOR USE WITH MATERIALS AND EQUIPMENT AVAILABLE 
IN THE WIDEST VARIETY OF RURAL AND URBAN SETTINGS. ALL 
MATERIALS IN THE SERIES ARE LOCALLY REPRODUCIBLE. 
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Nivel de entrada 



Nivel prof esional 



vendedor de autos 
vendedor de maquinarias 

agrlcolas 
vendedor de mSquinas 
dependiente . 



agente de seguros 
agente de propiedades 
vendedor de tftulos 
mayorista. 



OBJETIVOS: 

1. Los alumnos serSn capacec de identificar cinco cuali-- 
dades de un buen dependiente dentro de ocho declara- 
ciones, como ciertas o f alsas . 

2. Los alumnos podrSu reconocer cuatro dibujos mostran- 
do a los dependientes ejecutando sus trabajos. 

3. Los alumnos podrSn identificar cinco declaraciones 
relacionadas a dependientes, vendedor al por menor, 
vendedor al por mayor, como ciertas o f alsas. 

4. Los alumnos serSn capaces de identificar cinco perso- 
nas cuyo trabajo es el obtener alimentos desde la gran- 
ja a la mesa. 

ACTIVIDADES PRINCIPALES QUE SE INCLUYEN! 

1. Un cuento. La tienda de los Reyes . 

2. Un cuento, De las gran j as y campos a la mesa . 

ASIGNATURAS RELACIONADAS: 

Lectura y Estudios Sociales. 

ACTITUD Y PERCEPCIo'n. 

1. Concepto principal que se tratarS: Los componentes bS- 
sicos del proceso de hacer decisiones puede ser aplica 
do a la determinaci6n de metas personales y a las deci 
siones hechas en carreras relacionadas. 

2. Concepto secundario que se tratarS: 1) Problemas que 
estSn en conflicto con las metas personales pueden i- 
dentificarse y ser medidas. 2) El alumno considera ca- 
minos alternatives para alcanzar una meta dada. 
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flARKETING & DISTRIBUTION 
OCCUPATION: SALESCLERK 



RELATED OCCUPATIONS: 



Entrv Level 



Professional Level 



Car Salesperson 
Farm Machinery Salesperson 
Manufacturers Salesperson 
Retail Trade salesclerk 



Insurance Agent 
Real Estate Agent 
Security Salesperson 
Wholesale Salesperson 



OBJECTIVES: 

1. students will be able to identify five qualities of 
a good salesclerk out of e^^ht statements, as being 
true or false. 

2. students will be able to recognize four pictures 
showing salesclerks performing their jobs. 

3. students wil"" be able to identify five statements 
relating to salesclerks, retailers, and wholesalers 
as being true or false. 

4. students will be able to identify five persons 
involved in getting food from farm to table. 

MAJOR ACTIV.TIES INCLUDED; 

1. A story. The Reyes' Store 

2. A story. From Farms and Fields to your Table . 

COORDINATED SUBJECTS: 

Reading and Social Studies 

ATTITUDE S AV/ARENESS: 

1. Major concept to be treated: Basic components of 
decision-making process can be applied to the 
establishing of personal goals and the making of 
career-related decisions . 

2. Subconcepts to be treated: 1) Problems which 
conflict with one's goals can be identified and 
assessed. 2) The student considers alternative 
ways to reach a given goal. 



ANTES DE LAS LECCIGNES. 



Los alumnos serSn presentados a la ocupaci6n de Oependiente 
como representante de la agrupaci6n de carreras de Mercado 
y Distribuci6n. El concepto de agrupaci6n usado aqul es el 
concepto que emplea la Oficina de Educaci6n de los Estados 
Unidos, titulado: " Agrupaciones Modificadas" que agrupa las 
f^nciones ocupacionales de la fuerza obrera de la naci6n en 
quince amplias Sreas generales. Para dar una ainplia visi6n 
de la carrera a la clase, comience las lecciones con una ex- 
periencia del qrupo. 



EXPERIENCIA EN GRUPO. 

La maestra puede exponer tres cuadros en el Diario Mural: 
iin supemercado, una bodega y una planta manufacturera. Los 
aluxonos deberlem ser anlinados a que ayuden a desarrollar lis- 
tas de tr2d3ajo8 apropladbs a los tres dibujos. De interns 
particular a la sigulente lecci6n es el concepto de trans- 
porte de material. La maestra deberfa con la ayuda de los 
alumnos anotar en que trabajo de los tres sigulentes las ac- 
tivldades tomam lugar: entrega — embarqi:^ — proceso. 
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career 
education 
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d QUiEN TRABA3A AQUI? 
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BEFORE THE LESSONS 

Tiie child will be introduced to a Salesclerk occupation 
as representative of the broad career cluster of Marketing 
and Distribution. The cluster concept used here is the 
concept used by the U, S. Office of Education titled 
"Modified Clusters" which groups the occupational functions 
of the nation^s labor force into fifteen broad areas. To 
obtain a broad focus on the cluster, begin the lessons 
v/ith a group experience. 



LARGE GROUP EXPERIENCE 

The teacher can display three pictures on *:he bulletin 
board: a supermarket, a warehouse and a manufacturing 
plant. The students should then be encouraged to help 
develop the job lists appropriate to the three pictures. 
Of particular interest to the following lesson is the 
concept of material movement. The teacher should with 
the help of the students, note in which jobs the 
following three activities take place: shipping in — 
shipping out--processing . 



COT WHO WORKS HERET^ 
education iQUiENTRABAlA AQUI? i 



DOBS: 



SHIP !M 



ENTRECJA 
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DISCUSION DE LA CLASE. 

Preguntas: £Qui4n trabaja en estos edificios? 

dCuSntos trabajos diferentes puedes tfi pensar 
que se hacen en estos edificios? 

Use un ejemplo dado por un alumno, 

£Por qu6 esta persona quiere hacer este tra- 
bajo? 

lEs este trabajo importante? 

£C6mo te sentirfas td haciendo este trabajo? 
Use otro ejemplo para contraste y coinparaci6n. 



Concepto: Muchas personas trabajan en edificios . Muchas personas 

que hacen muchas clases de trabajos son necesarias para 
que tm negocio f undone. Hay diversidad de materiales 
que entran y salen de los edificios, 

/ 

CESION INDIVIDUAL. 

El aliimno dibujarS cuatro dibujos mostrSndose a si mismo 
trabajando como un dependiente, Dos de los cuadros pue- 
den mostrarlo a §1 vendiendo cosas y otros dos pueden mos-- 
trarlo poniendo productos agrfcolas u otros artlculos en 
una tienda para venderlos. 

La maestra deberfa exponer cuadros representatives en 
el Diario Mural, • 



Concepto: Los alurrjios deberlan ^enez la oportunidad de expresar 
sus gustos y lo que lec desagrada de ciertas activida- 
des y llegar a darse cuenta de esta condicion en reia- 
cion a la seleccion de car r eras . 



1 1 
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CLASS DISCUSSION 

Questions: Who works in those places: 

How many different jobs can you think 
of that might happen in these places? 

Use one example given by a student. 

Why would a person want to do this certain job? 

Is this job important? 

How would you feel about doing this job? 

Use another example to contrast and 
compare . 



Concept: Many people work in many places. Many people doing 

many kinds of jobs are necessary for a business to 
function. Material must move in and out of the 
business. 



INDIVIDUAL ASSIGNMENT 

The student should draw four pictures showing himself 
working as a salesclerk. Two of the pictures may sno/7 
him selling things, two pictures may show him putting 
farm produce or other items in a store to sell, 
> 

The teacher should display representative pictures on 
the bulletin board. 

Concept: Students should be afforded an opportunity to ex- 

press likes and dislikes for certain activitios 
and become aware of this condition in relation 
to career selection. 
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LA LECCION - UN CUENTOy LA TIENDA DE LOS REYES. 



I. VOCABULARIO. 

La lectura en los libretos de los alumnos en el Ejercl- 
clo I ha sido coordinnria con el Tercer Nivel de Lectu- 
ra de Harper & Row h .cyic Reading Program . Las siguien- 
tea palcdDras son pala. n *; nuevas y Qnicas a esta leccifin 



cambio product o 

cobrar orgulloso 

elegir bSscula 

mes6n conf iar 

docena peso 

Las siguientes palabras son palabras de cxposicifin que 
pueden usarse para aumentar el aspecto vocacional de la 
leccifin: 

Sre. - terreno rodeando un lugar 

en particular. 

producto - fruta fresca y vegetalen. 

•mane jar - outar a cargo de un ncgo- 

clo. 

cllonto - una pernona quo compra. 

utllidad - OB el hacer dincro vend ten- 

do alqo por rnifl do lo quo 
a uno lo coat6. 

f fonda " po(\uoi\o noqoclo on o,\ cua 1 

fjo vondon coaan . 

caja r^'M i iii r ador a - una mfic^ulna con un oaJ^>n 

para ol dlnero quo |>uod(* 
roqlntrar, aqrogar y doc la- 
rar 1 a cant; 1 clad do d J noro 
rrc 1 hi do • 
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THE LESSON - A STORY^ THE REYES ' STORE* 



VOCABULARY 

The text in the student Activity I has been coordinated 
with the Third Reader Level of Harper & Row Basic 
Reading Program . The following words are new words 
and unique to this lesson: 

change produce 

charge proud 

choose scale 

counter trust 

dozen weigh 

The following words arc display words which may be 
used to augment the vocational aspect of the lesson : 

area - land surrounding a 

particular place. 

product: - fresh fruits and 

vegetables . 

to manage a buninosa - take care of a 

business . 

Guntomor - one who buys, 

a profit - making money by selling 

something for more than 
it cost you to buy, 

Htori! - a amnll businesa or 

little stand from which 
to sell things. 

r:;irih roqlfitor - a machine with « money 

drawer that can record, 
add, and dieplay the 
amount of canh rocolvf^d, 
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II- PREGUNTAS DE ESTIMULACION. 

La maestra puede usar las siguientes preguntas como iina 
lntroducci6n a la lecci6n con el prop6sito de estimular 
el interns de los alumnos. La maestra debe ayudar a los 
alumnos a responder las preguntas en oraciones completas 

1. iHas t(S algvina vez o tUs padres comprado o trabaja- 
do en un puesto en el ceumino? 

Los. alumnos se ref ieren a sus experlencias persona- 
les. 

2. dQu6 tipo de cosas se pueden comprar en un pues- 
to en el camino? 

En un puesto en el camino se pueden comprar frutas 
y vegetales y se pueden comprar refrescos (algunas 
veces) . 

3. lQu6 tipo de construcci(5i. se usa para un puesto de 
camino? 

Los alumnos r'escriben lo que han visto. 

4. dTe gusta a tl trabajar con tus padres? iPor qu6? 
dPor qu6 no? 

Los alumnos responden de acuerdo a sus preferen- 
cias . 

5. iHas deseado tfi alguna vez ser un dependiente? 
iQu6 te gustarla a tl vender? 

Los alumnos ronponden de acuerdo a sus pref erencias • 



III. EJERCICIO. 

Haga que los ninos lean el cuento, La tienda de los 
Reyes , 

Antonio y Cocilia son dos ninos cuyos padros tienen una tienda o 
puQ3to dondo vonden sus frutas y vegetales, Un dia que sus 
paOroa tlonon que aallr, olios son permltldos trabajar como de- 
pondlonton an la tlonda. Vonden los pj:oductos, suman las cuen- 
taa para Ion cllontoa y dan camblo a los clientes por el dlnero 
pagado fxyr Ion productos, 

15 
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II • MOTIVATING QUESTIONS. 

The teacher may use the following questions as 
an introduction to the lesson for the purpose 
of stimulating the students' interest. The 
teacher should help the students to answer the 
questions in complete sentences. 

1. Have you and your parents ever shopped or worked 
at a roadside stand? 

The student relates his personal experiences. 

2. What kind of things can you buy at u roadside 
stand? 

At a roadside stand you. can buy fruits and 
vegetables, and you can buy cold drinks 
(sometimes) . 

3. What t^'-pe of building is used for a roadside 
stand? 

The- student describes what he/she saw. 

4. Do VOL. like to work with your parents? Why? 
Why nG^' 

The student answers from his preference. 

5. Have you ever wanted to be a salesclerk? What 
would you like to sell? 

The student answers from his personal preference. 



III. ACTIVITY 

Have the students read the story. The Reyes' Store * 

Antonio and Cecilia are two children whose parents operate a store 
or stand where they sell their extra fruits and vegetables. One 
day when their parents have to be away, they are allowed to work 
as clerks in the store. They sell the produce, add up the bill 
for the customers , and make change for the money' paid to them 
for the produce. 
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IV. PREGUNTAS PARA DESPUES DEL CUENTO. 



La maestra debe ayudar a los alumnos a contestar las 
preguntas en oraciones completas. 

1. Nombra los diferentes trabajos que el sr. Reyes 
y su familia tenfan que hacer. 

El sr. Reyes y su familia tenlan que comprar las 
frutas y verduras, limpiarlas y prepararlas para 
la venta y ponerlos en el puesto para la venta. 

rilos tenlan que pesar los productos y venderlos 
a los clientes y tenlan que dar caitibio y mante- 
nec un registro de las ventas hechas. 

2. ilPoj: qa6 a Antonio y Cecilia les gustaba trabajar 
sn el puesto? 

Trabajando en el puesto hacfa que los ninos se 
sintieran "personas mayores" y ellos querfan que 
sus padres estuvieran orgullosos de ellos. 

3. iE.i qu6 ayud6 la escuela a que los ninos Reyes 
fuor buenos dependientes? 

En la escuela los ninos aprendieron a sumar, res- 
tar, contar dinero, hacer Ccunbio y a usar bSscn- 
las, 

4. iCuSntas horas del dfa crees tta que la familia 
Reyes tenia que trabajar en su puesto? 

Los alunuios responden . 

5. iQu6 prefirirlas tta hacer, £tener tu propio traba- 
jo o trabajar para alguien mSs? 

Yo preferiria trabajar para ml mismo; serla mi 
propio jefe. 

Yo preferiria trabajar para otra persona. Tendrfa 
horas cortas y menos responsabilidad. 

/ 

V. PRUEBA ESCRITA DE COMPRENSION - EJERCICIO I 

Gste cuento tiene dos pruebas escritas de comprensifin 
(CRT) ; una para el Objetivo 1 y otra para el Ob jetivo 
2. Las pruebas pueden ser usadas como pre/post prue- 
bas O como post pruebas solamente. 

17 
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IV. QUESTIONS TO FOLLOW THE STORY 

The teacher should help the students to answer 
the questions in complete sentences. 

1. List the different jobs that Mister Reyes and 
his family had to do. 

Mister Reyes and his family had to buy vegetables 
and fruits, and clean and prepare produce and 
put it in the store to sell. Then they had to 
weigh the produce and sell it to customers and 
make change and keep records of the sales made. 

2. Why did Antonio and Cecilia like to work in 
the store? 

To work in the store made the children feel 
"grown-up", and they wanted their parents to 
be proud of them. 

3. How had school helped the Reyes children be 
good salesclerks? 

In school the children had learned to add and 
subtract, and they had learned to count money, 
make change, and use scales. 

4. About how many hours a day do you think the Reyes 
family had to work in their store? 

Student responds. 

5. Which would you rather do: Have your own business? 
Or: Work for someone else? 

I would rather work for myself; I would be my 
own boss. 

I would rather work for another person; I would 
have shorter hours and less responsibility. 

v., CRITERION REFERENCE TESTING - ACTIVITY I 

This story has two Criterion Reference Tests (CRTs); 
one for Objective 1 and another for Objective 2. 
The tests may be used as a pre/post test OR as a 
post test only. 
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Las pruebas estSn en un formato bilingue. El aluitino 
puede elegir la versi6n en espanol c en ingles. Lav> 
pruebas y los conceptos son exactamente iguales ^n 
los dos idiomas. 

Si los alumnos tienen dificultad en leer las instruc- 
cuines o las pruebas, entonces deben ser leldas en 
V02 alta. 



CLAVE-PRUEBA #1 



1. C 5. C 

2. F 6. F 




CLAVE-PRUEBA #2 

Cuadro A - marcado 
Cuadro B - 
Cuadro C - marcado 
Cuadro D - marcado 
Cuadro E - marcado 
Cuadro F - 



ACTIVIDADES EXPLORATORI AS , 
ACTIVIDAD DEL GRUPO SUGERIDA. 



1. Arreglen un puesto de limonada, Mantengan regis tros 
del costo y del dinero que se hace. Los alumnos pue- 
den planear la parte fisica del puesto, construirlo y 
pueden turnarse siendo dependientes , y clientes. Si 
es posible, vendan su producto a otras clases en el 
recreo. Desarrollen un libro para la clase sobre es- 
ta experiencia. Haga que los alumnos divididos en equi- 
pos ilustren la historia basada en su experiencia. 

Durante el perlodo de venta, evaltien las actitudes de 
otros alumnos y adultos. 

ACTIVIDAD INDIVIDUAL SUGERIDA. 

1. Exponga el cuadro de la pr6xima pSgina en el Diario Mu- 
ral o mufefltrelo con un proyector. Haga que los alumnos 
contesten las siguientes preguntas: 

a. iCuSnto pag6 el Sr. Reyes por los tomates y melo- 
nes? 

b. iCuSl era el precio de las ciruelas y de los da- 
mascos juntos? 

c. iCuSles vegetales cuestan mSs? 

d. iCuSntas cajas de frutas compr6 el Sr. Reyes? 

e. dQu6 vegetal se vendi6 completamente? 

f. iCuSl es el valor de un meltfn, una docena de cho- 
clos (mafz) , un atado de zanahorias y una caja de 
ciruelas? 
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The tests are in a bilingual format. The suudent 
may choose either the Spanish or the English version. 
The tests and the concepts are exactly the same in 
both languages. 

Where the students have difficulty in reading the 
instructions or test items, the test may be read 
aioud . 



KEY -TEST #1 KEY -TEST #2 



1. 


T 


5. 


T 


Picture 


A 


- mark 


2. 


F 


6. 


F 


Picture 


B 




3. 


T 


7. 


T 


Picture 


C 


- mark 


4. 


F 


8. 


T 


Picture 


D 


- mark 










Picture 


E 


- mark 










Picture 


F 





EXPLORATORY ACTIVITIES 
SUGGESTED GROUP ACTIVITY 

1. Set up a lemonade stand. Keep track of the costs and the 
money made. Students can plan the physical layout of the 
stand, then build it and take turns being clerks and cus- 
tomers . If possible , sell to other classes at recess . 

- Develop a class book on the experience. Have team 
illustrate the story based on their experience. 

- During the sales period, evaluate attitudes of other 
students and results. 

SUGGESTED INDIVIDUAL ACTIVITY 

1. Display the chart on the next page or show it using 
an overhead projector. Have the students answer the 
following questions : 

a. How much did Mr. Reyes pay for the tomatoes and 
melons? 

b. What was the price of the plums and apricots added 
together? 

c. Which vegetables cost the most? 

d. How many boxes of fruit did Mr. Reyes purchase? 



e. Which vegetable sold out completely? 

f . What is the cost of one melon , one dozen ears of 
CO ri, one bunch of carrots and one box of plums? 



20 



PRODUCTOS COMPRADOS PRODUCTOS VENDIDOS 

POR POR 
EL PUESTO REYES EL PUESTO REYES 



Articulo 


c/u 


Total 


Cantidad 


c/u 


Total 


6 cajas de tomates 


$1.00 


$6.00 


6 cajas 


$2.00 


$12.00 


5 cajas de damascos 


$1.75 


$8.75 


3 cajas 


$2.50 


$ 7.50 


20 atados de zanahorias 


$ ,10 


$2.00 


15 atados 


$ .25 


$ 3.75 


20 atados de ceboUas 


$ .05 


$1.00 


18 atados 


$ .10 


$ 1.80 


25 lelones 


$ .15 


$3.75 


20 


$ .30 


$ 6.00 


50 libras de papas 


$ .05 


$2.50 


25 libras 


$ .10 


$ 2.50 


30 cabezas de lechugas 


$ .10 


$3.00 


15 cabezas 


$ .25 


$ 3.75 


10 atados de rSbanos 


$ .05 


$ .50 


5 atados 


$ .10 


$ .50 


5 docenas de choclos 


$ .20 


$1.00 


5 docenas 


$ .35. 


$ 1.75 


4 cajas de ciruelas 


$1.20 


$4.80 


2 cajas 


$2.30 


$ 4.60 


6 cajas de duraznos^ 


$1.50 


$9.00 


6 cajas 


$3.00 


$18.00 
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PBODUCE PURCHASED 
BY 

THE REYES STORE 



PRODUCE SOLD 
BY 

THE REYES STORE 



ITEM 


EACH 


TOTAL 


QUANTITY 


EACH 


TOTAL 


6 boxes tomatoes 


$1.00 


$6.00 


6 boxes 


$2.00 


$12.00 


5 boxes apricots 


$1.75 


$8.75 


3 boxes 


$2.50 


$ 7.50 


20 bunches carrots 


$ .10 


$2.00 


15 bunches 


$ .25 


$ 3.75 


20 bunches onions 


$ .05 


$1.00 


18 bunches 


> .10 


$ 1.80 


25 melons 


$ .15 


$3.75 


20 


$ .30 


$ 6.00 


■50 lbs. potatoes 


$ .05 


$2.50 


25 lbs. 


$ .10 


$ 2.50 


30 heads lettuce 


$ .10 


$3.00 


15 heads 


$ .25 


$ 3.75 


10 bunches radishes 


$ .05 


$ .50 


5 bunches 


$ .10 


$ .50 


5 dozen corn 


$ .20 


$1.00 


5 dozen 


$ .35 


$ 1.75 


4 boxes plums 


$1.20 


$4.80 


2 boxes 


$2.30 


$ 4.60 


6 boxes peaches 


$1.50 


$9.00 


6 boxes 


$3.00 


$18.00 



LA LECCION - UN CUENTO^ DE LAS GRANJAS Y CAMPOS A LA MESA- 



VOCABULARIO. 

La lectura en los libretos de los alumnos en el Ejerci- 
clo II ha sido coordinada con el Tercer Nlvel de Lectu- 
ra de Harper & Row Ba .;:c Reading Program . Las siguien- 
tes palabras son palab.: ^ nuevas y Gnicas a esta lecci6n 

comerciante minor is ta 

entrega supermercado 
depar tamento mayor is ta 

Las siguientes palabras son palabras de exposici6n que 
pueden ser usadas para aumentar el aspecto vocacional 
de la lecci6n: 

supermercado " un mercado grande. 



desembarcadero 



productos 



mayorista 



tienda minorista 



- casi siempre la puerta de 
atrSs donde los camiones 
descargan los productos que 
la tienda venderS. 



- frutas y verduras frescas. 



- una persona que compra un 
producto desde el productor 
y los revende a una tienda. 



- una tienda que compra un 
producto de un comerciante 
al por mayor y los vende a 
sus clientes . 
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THE LESSON - A STORY^ FROM FARMS AND FIELDS TO YQi 



ABLE 



I. VOCABULARY 

The text in the student Activity II has been coordinated 
with the Third Reader Level of Harper & Rov/ Basic 
Reading Program . The following words are new v7ords 
and unique to this lesson: 



dealer 

deliver 

department 



retail 

supermarket 

wholesale 



The following words are display word which may be 
used to augment the vocational aspect of the lesson; 



supermarket 



dock area 



~ a large grocery store. 

~ usually the back door of a 
store where the trucks unload 
the items that the store will 
sell. 



produce 

wholesale dealer 



- fresh fruits and vegetables. 

- a perjjon who buys a product 
from the producer, or grower, 
and then resells it to a store, 



retail store 



a store which buys a product 
from a wholesale dealer and 
then sells it to their 
customer. 



2() 



/ 

PREGUNTAS DE ESTIMULACION . 



La maestra puede usar las siguientes preguntas como una 
Introduccifin a la lecci6n con el prop6sito de estimular 
el interns de los alumnos. La maestra debe ayudar a los 
alumnos a responJer las preguntas en oraciones completas, 

1. Si t(j fueras un dependiente, cpreferirlas t(i tra- 
bajar en una tienda grande O en una pequena? 

Los alumnos discuten. 

2. cQu6 es un supermercado? 

Un supermercado es un marcado muy grande. 

3. £De d6nde obtiene un supermercado sus productos? 

Un supermercado obtiene sus productos de otras 
companlas o personas, que se llaman comercian- 
tes mayoristas . 

4. cQuS hace un comerciante mayorista? 

Un comerciante mayorista: 

- compra artlculos de los productores . 

- vende artlculos a las tiendas. 

- transporta los artlculos desde el productor 
al comerciante minorista. 

5. dA quiSn verde su3 nercaderlas un comerciante 
minorist 

El comerciante rrinorista vende sus productos a 
gente como nosotros. 



EJERCICIO. 

Haga que los alumnos lean el cuento, De las granjas y 
campos a la mesa . 

Este cuento es una continuacion del cuento en la priwera leccion. 
Antonio y Cecilia van al supermercado con su padre. Ellos apren- 
den como las frutas y vegetales son traxdos al marcado desde la 
granja y vendidos a los duenos de tiendas que venden los produc- 
tos a los clientes » Ellos tambien descvbren que los productos 
frescos de la granja pueden tanibien ser vendidos tanto a restau- 
rantes como a los mercados * 
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II. MOTIVATING QUESTIONS 

The teacher may use the following questions as an 
intrc luction to the lesson for the purpose of 
stimulating the students interests. The teacher 
should help the students answer the questions in 
complete sentences . 

1. If you were a salesclerk would you rather work 
in a large store or a small store? 

The students discuss. 

2. What is a supermarket? 

A supermarket is a big grocery store. 

3. Where does a supermarket get the items that are 
sold in it? 

The supermarket buys the items it sells from 
other companies or people, called wholesale 
dealers . 

4. What does a wholesale dealer do? 
A wholesale dealer: 

- buys things from the people who grow 
(or produce) them. 

- sells items to the retail store. 

- transports the items from the producer 
(or farmer) to the retail store. 

5. To whom does the retail store sell its merchandise? 

The retail store sells products to people like our- 
selves. 

III. ACTIVITY 

Have the students read the story. From Farms and Fields 
to Your Table. 

This story is a continuation of the story in the first lesson. 
Antonio and Cecelia go to the supermarket with their father. 
They learn how fruits auid vegetables are brought to the market 
from th(^ farm and sold to the owners who then sell the produce 
to oiisron^ers. They also discover that fresh farm produce may 
also eld to restaurants as well as to stores. 
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PREGUNTAS PARA DESPUES DEL CUENTO. 



La maestra debe ayudar a los alumnos a contestar las 
preguntas en oraciones coi.npletas • 

1. iA d6nde fueron Cecilia y Antonio con su papS? 
Ellos fueron al supermercado con su papS. 



2. dCuSl era el trabajo del Sr. Montoya? 

El Sr. Montoya era el gerente del departamento 
de productos del mercado. 

3. dCuSles eran las responsabilidades del Sr. Mon- 
toya? 

El sr. Montoya era responscdDle de comprar pro- 
ductos frescos de los productores y venderlos 
en el supermercado. 



PRUEBA ESCRITA DE COMPRENSION - EJERCICIO II 

£ste cuento tiene dos pruebas escritas de comprensitfn 
(CRT) ; una para el Objetivo 3 y otra para el Objetivo 
4. Las pruebas pueden ser usadas como pre/post prue- 
bas o como post pruebas solamente. 

Las pruebas estSn en un formato bilingue. El alumno 
puede elegir la versi6n en espanol o en ingles. Las 
pruebas y los conceptos son exactamente iguales en 
los dos idiomas . 

Si los alumnos tienen dificultad en leer las instruc- 
ciones o las pruebas, entonces deben ser lefdas en voz 
alta . 

CLAVE-PRUEBA #1 CLAVE-PRUEBA #2 
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IV. QUESTIONS TO FOLLOW THE STORY 

The teacher should help the students to answer the 
questions in complete sentences. 

1. Where did Antonio and Cecilia go with their 
father? 

Antonio and Cecilia went to the supermarket 
in town. 

2. What was Mr. Montoya's job? 

Mr. Montoya was the manager of the produce 
department of the market. 

3. What were Mr. Montoya's responsibilities? 

Mr. Montoya was responsible for buying fresh pro- 
duce from the farmers to sell in the supermarket. 



V. CRITERION REFERENCE TESTING - ACTIVITY II 

This story has two Criterion Reference Tests (CRTs) ; 
one for Objective 3 and another for Objective 4. 
The tests may be used as a pre/post test OR as a 
post test only. 

The tests are in a bilingual format. The student 
may choose either the Spanish or the English version. 
The tests and the concepts are exactly the same in 
both languages. 

Where the students have difficulty in reading the 
instructions or test items, the test may be read 
aloud. 



KEY - TEST #1 



KEY- TEST #2 



1. 
2. 
3. 
4. 
5. 



F 
T 
F 
T 
T 



1 
2 
3 
4 



5 - 

6 - 

7 - X 

8 - X 
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ACTIVIDADES EXPLORATORI AS . 

ACTIVIDADES DEL GRUPO SUGERIDAS. 

1. Invite a un mayorista de productos, granos o 
ferreteria, a que visite la clase. Anime al 
visitante a que cuente como se hace una venta 
a un comerciante minorista y d6nde se compra la 
mercaderia al por mayor. Muestre a los alum- 
nos las fonnas quo se usan para mantener los regis- 
tros . 

2 Usando un pedazo de cartulina de 6', haga un mural 
mostrando la corriente de productos desde una gran- 
ja al mayorista, al mercado y al cliente- Los 
alumnos pueden agregar detalles personales de su 
propio interns para completar el mural. 

3. cQuS tiendas en el pueblo comprarlan de un mayorista. 
Discutan este tema y hagan una lista de las tiendas. 
Los alumnos averiguarSn que fuera de agencias y 
servicios particulares , muy pocas tiendas producen 
sus propios productos. Definan bienes y servicios. 



ACTIVIDAD INDIVIDUAL SUGERIDA. 

1. Dibuje dos cuadros de 18X24 en un papel doblado en 
dos. El cuadro #1 es un camino donde toda la gente 
bota la basura y a nadie le importa la comunidad. 
El cuadro #2 es el contraste de lo que luciria el 
camino si todos cooperaran con la comunidad. 

Discuta en grupos pequenos, los derechos y responsa 
bilidades de los ciudadanos como miembros de una co 
munidad. 
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EXPLORATORY ACTIVITIES 
SUGGESTED GROUP ACTIVITIES 

1 . Invite a wholesaler of produce, grain or hardware 
to /isit the class. Encourage him/her to tell how 
sales are made to retail merchants, and where the 
wholesale merchandise is purchased. Show the forms 
used to keep records. 

2. Using a 6' sheet of butcher paper, make a mural 
showing the flow of tarm produce from the farmer 
to the wholesaler to market to customer. Students 
can add personal details to fill of interest to 
fill in the chart. 

3. What stores in town would buy from a wholesaler? 
Discuss and make a list of them. Class will find 
that except for services and agencies, very few 
stores produce their own goods. Define goods 
and services. 



SUGGESTED INDIVIDUAL ACTIVITY 

1. Draw two pictures on 18" x 24" drawing paper folded 
in half. Picture one is of a road where everyone 
dumps trash and no one cares about the community. 
Picture two is the contrast of what it would look 
when everyone takes pride in the community. 

Discuss in small groups the rights and responsibilities 
of citizens or members of a commxinity. 
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VOCABULARY 


SYNONYM 


Arar 


remover la tierra haciendo en 
el la surcos con el arado. 


labrar , ro tur ar , alerce 


Afiistente 


cio personal de un jefe u 
oficial. 


JiVfiiHsn^o Jiiiv^l^s^ 

ayuucinuef auxxxxaxf cooperaQor 


Ay ud ante 


persona destinada a servir 
personalmente bajo las (5r* 
denes de un superior. 


auxiliar, asistente, cooperador 


Cllente 


persona que estS bajo la 
protecci6n o tutela de o- 
tra. Comprador habitual. 


parroquiano, con^rador, feligrSs 


Comerclante 


es la persona que tiene la 
condici6n legal para com- 
prar, vender o permutar u* 
nas cosas por otras. 


mercader, mercamte, negociante^ 
traficante 


Comerclante 


negociaci6n que se hace com* 
prando, vendiendo una cosa 
por otra. 


trdf ico , negociaci6n , negocio , 
especulaci6n, tienda, almacSn, 
depdsito 


Dependiente 


el encargado del despacho en 
una tienda o alroac^n. 


subordinado , empleado , f uncionario , 
subaltemo 


Gerente 


el que dirige, gobierna y ad* 
ministra negocios y lleva la 
firma en una sociedad o empre- 
sa mercantil. 


gobernador , administrador 


TntDuesto 


o Q im nm^f^on ^ a no mio oa nana 

por algo que se compra. 


ux xjju uu , car ga f conurxDUCxonf 
arbitrio, g2JDela 


Inventario 


lista o relacidn ordenada de 
los bienes y demcis cosas per- 
tenecientes a una persona o 
comunidad. 


descripcitfn 


Llcencia 


poder, facultad o permiso para 
hacer una cosa. 


permiso , autorizacidn , consenti- 
mien to, paten te 
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Sales Clerk (cont.) Teacher's Spanish Vocabulary Supplement 
VOCMULARY SYNONYM 



Pago entrega de un dlnero o espe- 

cle que se debe. 



Parclal relative a una parte del todo. 



Segadora es la mSquina que se usa para 
cortar el heno u otra hierba* 



Tienda local o puesto donde se venden 

al ptSblico artfculos de comer- 
clo por menor • 



Utilidad provecho, ganancia o fruto que 
se saca de una cosa. 



reintegro , pagamento , paga , 
premio , recompensa 



incomplete, en parte# en 
cuotas 



recolectadora, prensadora, 
empacadora 



almac^n, puesto, despacho 



provecho, fruto, gamancia, 
benef icio, lucre 
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EJERCICIO I 
LA TIENDA DE LOS REYES 
Un cue n to 



Antonio y Cecilia estaban muy contentos porque era junio 
y la escuela hedDla terminado. PapS Reyes habia terminado 
de cosechar las lechugas en Arizona y ya estaba de regre- 
so en casa. El puesto de la familia Reyes estaba abierto. 
Cada verano el sr. Reyes compraba cajas de frutas y vege- 
tales de los granjeros del cLrea, y revendia los produc- 
tos en su puesto a la orilla del camino. 

El puesto estaba abierto desde las 10:00 a.m. hasta las 
8:00 p.m. por lo tanto la familia tenia que levantarse 
temprano. Hay muchas cosas que hacer cuando uno tiene 
su propio negocio. El sr. Reyes se apur6 en lavar los 
productos. La Sra. Reyes puso las frutas y los vegeta- 
les en bandejas y Cecilia y Antonio las ponlan en el me- 
s6n. Por fin, todo estaba en su lugar. 
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ACTIVITY I. 
THE REYES' STORE 
A Story, 



Antonio and Cecilia were happy that it was now June 
and school was over. Papa Reyes had finished picking 
lettuce in Arizona and was back home. The family's 
little store was open. Every summer, Mr. Reyes 
bought boxes of fruits and vegetables from the farmers 
in the area^ and resold this produce at their roadside 
stand. 

Since their store was open from 10:00 a.m. to 8.00 p.m., 
the family had to get up early in the morning. There 
were many things to do when one had a small business. 
Mr. Reyes hurfied to wash the produce. Mrs. Reyes 
put the fruits and vegetables on trays and Cecilia and 
Antonio carried them to the tables. Finally, everything 
was in place. 
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Hoy era un dfa especial para los ninos Reyes. PapS tenfa 
que llevar a mamS a la ciudad a ver al doctor. Anoche, 61 
habfa comentado que cerrarla el puesto por ese dla ya que 
§1 no estarfa en casa. 

"No te preocupes, papS"/ habfa dicho Antonio. "Cecilia y 
yo hemos aprendido a sumar y restar en la escuela. TambiSn 
sabemos como pesar los productos en la b&scula. Nuestra 
maestra nos ha dejado practicar con dinero falso para 
dar cambio. Y ademSs te hemos ayudado a tf en los dos tilti 
mos anos^« 

"Sf, por favor. DSjanos ", rog6 Cecilia. "Tendremos mucho 
cuidado y nos encargaremos de todo"# 

El Sr. Reyes no estaba seguro de que sus hijos podfan en- 
cargarse de todo, solos. Pens6 por unos minutos. El real- 
mente no podfa arriesgar a perder los clientes que podfcin 
venir ese dla. Por fin, 61 inovi6 la cabeza aprobando. 

"Bien, ninos. Voy a confiarles el puesto a ustedes maKana 
mientras yo llevo a itiainS a la ciudad • 
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Today was a special day for the Reyes children. Papa 
had to drive mama to the doctor in the big city. Last 
night, he had talked about closing the little store 
while he was away. 

"Don't worry papa," Antonio had said. "Cecilia and I 
have 3,earned how to add and subract in school. We 
also know how to weigh things on the scales. Our teacher 
lets us practice using play money to make change. And 
we have also helped you for the last two years." 

"Yes, please let us!", begged Cecilia. "We will be very 
careful and take care of everything." 

Mr. Reyes was not sure that his children could manage 
alone. He thought for a few minutes. He really could 
not afford to lose the customers that might come the 
next morning. Finally, he nodded his head. 

"Alright children, I will trust you to take care of the 
store tomorrow while I take mama to the city*" 




Cecilia y Antonio estaban muy orgullo^os de haber sido 
dejados a cargo del puesto. Esta era la primera vez 
que ellos quededDan a cargo del puesto. 

Pronto pas6 un auto. El sr. y la Sra. Diaz venlan a 
comprar provisiones para su familia tan numerosa. 

"Buenos dias senora. Buenos dlas senor dijeron Anto- 
nio y Cecilia juntos. "^En qu6 podemos servirles?" 

"dCuSnto cuestan estas ca:^? de tomates?" pregunt6 la sra. 
Diaz. 

"Mi papS las vende a $2.00 la caja. £Le gustaria alguna? 
EstSn muy frescos y maduros", contest6 Antonio. 

"Comprar^ dos cajas de tomates. JAhj estos melocotones^ 
estSn perfectos para hacer mermelada. Me gustaria iievar 
tres cajas% dijo la Sra. Diaz. 

"Por supuesto", replied el muchacho. "cCuSles prefiere?" 




duraznos 40 
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Cecilia and Antonio were very proud to be left in charge 
when their parents drove away. This was the very first 
time they had been left alone to manage the store. 

Soon a car stopped. Mr, and Mrs. ofaz had come to buy 
produce for their large family. 

••Good morning, Mr. and Mrs. Diaz," said Antonio and Cecilia 
together. "Kay we help you?" 

"How much are those boxes of tomatoes?" asked Mrs. D^az. 

"My papa sells them for $2.00 a box. Would you like 
some? They are very fresh and ripe," Antonio answered. 

"I will buy two boxes of tomatoes. Ohl^ these peaches are 
just right for jam, Couid I Please have three boxes?" 
said Mrs. Dfaz. 

"Of course," replied the boy. "Whirh ones would you like?" 




"Tti las eligesr Antonio. Qiiiero hacer mermelada manana 
y t(i s2dDes cuales son las mejores cajas", respondi6 la 
Sra* Diaz. 

Mientras Antonio atendia a su clienta^ Cecilia estciba ayu 
dando al Sr. Diaz a escoger cuatro cajas pequenas de pepi 
nos y tres docenas de choclos. 
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"You choose them^ Antonio. I want to make jam tomorrow 
and you know which boxes are best/' answered Mrs. Diaz. 

While Antonio was waiting on his customer, Cecilia was 
helping Mr. D^az pick out four small boxes of cucumbers 
and three dozen ears of corn. 




"Cecilia no veo a tu mamS o a tu papS aqui" dijo el Sr. 
Diaz. 

"No, senor Diaz, papS llev6 a mamS al doctor esta mafia- 
na. No regresarSn hasta esta tarde"^ explic6 Cecilia, 

"Estamos a cargo del puesto hasta que ellos regresen con- 
tinue Cecilia. 

"iQufi buenol" exclam6 el Sr. Diaz. "Creo que ustedes son muy 
buenos dependientes". 

Antonio y la Sra. Diaz habian terminado de elegir las cajas 
de fruta y se dirigian hacia Cecilia y el sr. Diaz que es- 
taban en el mes6n. 

"Vecunos ahora, muchachos icuSnto les debemos por 

todo esto? iQuieren que les ayudemos a sacar el total?" 
preg\int6 el Sr. Diaz. 

"Oh, no. Sr. Diaz"; contest6 Antonio. "Cecilia y yo apren- 
dimos a sumar y restar en la escuela. TambiSn hemos apren- 
dido y practicado a dar canODio. Escribirfi el precio de to- 
das las cosas que ustedes compraron y luego las sumar^. En- 
tonces, les dirS cuanto nos deben. Un momento, por favor 

Mientras Cecilia miraba cuidadosamente, Antonio tom6 una 
libreta y escribitf estas cantidades. 

2 cajas de tomates - $2.00 c/u - $4.00 

3 cajas de melocotones- $4.00 c/u - 12.00 

4 cajas de pepinos - $ .50 c/u - 2.00 
3 docenas de choclos - $ .35 docena 1,05 

TOTAL: $19.05 

"Ustedes nos deben $19.05" dijo el muchacho a sus clientes. 



"Tengo cuatro billetes de cinco d6lares, Antonio", replic6 
el Sr. Diaz. "iPuedes darme cambio?" 
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"Cecilia, I don't see your mother or father here/' said 
Mr. Diaz. 

"No, Mister Diaz , papa took nama to the doctor this nur sing. 
They will not come back until this afternoon," explained 
Cecilia. "We are in charge of the store until they come 
back. 

"Well, good for you!" he exclaimed. "I think you make 
fine salesclerks. " 

Antonio and Mrs. D^az had finished choosing their boxes of 
fruit and went over to Cecilia and Mr. Dfaz at the counter. 

"Let's see now, children... How much do we owe you for 

all of this? Would you like us to help you total the price?" 

inquired Mr. Dfaz. 

"Oh no. Mister Diaz, " answered Antonio. "Cecilia and I have 
learned to add and subtract in school. We also have prac- 
ticed making change. I will write down the price of the 
items you bought and add them all together. Then, I'll 
tell you how much you ov;e us. One moment, please." 

As Cecilia looked on carefully, Antonio took a pad and 
marked down these amounts: 

2 boxes tomator^s - $2.00 a box = $ 4.00 

3 boxes peachei:* - 4.00 a box = 12.00 

4 boxes cucumbers - .50 a box - 2.00 
3 dozen ears corn - .35 a dozen - 1.05 



$19.05 

"You owe us $19.05," said the boy to his customers. 

"I have four five-dollar billo, Antonio/' replied Mr. Diaz. 
"Can you make change for me?" 



"Como no, eso no es ningtin problema"/ contest6 Antonio 
mientras escribfa los ntimeros para averiguar cuSnto 
cambio deberia dar al Sr. Diaz. Su problema mateiticl- 
tico lela asl: 

$20.00 
- 19.05 

.95 

"dEstS correcto?" pregunt6 Antonio al Sr. Diaz mientras 
le daba una moneda de cincuenta centavos, una moneda de 
veinticinco, una moneda de diez centavos y dos monedas 
de cinco centavos. 

"Si, eso estS bien"/dijo el cliente, mientras cont&ba el 
cambio. "Ustedes saben muy bien su matemStica^'f 

Los nines ayudaron al Sr. y la sra. Diaz a llevar los pro- 
ductos a la camioneta. 

"Gracias por todo", dijo la sra. Diaz a Cecilia y Antonio. 
''Ustedes dos son muy buenos dependientes . Estamos muy 
:ontentos con las frutas y vegetales que ustedes nos ayu- 
daron a elegir. Adifis*^. 

El nino y la nina se sonrieron alegremente mientras velan 
alejarse la camioneta. Ellos sabian que sus padres estarlan 
orguilosos de ellos por haber hecho un trabajo bien hecho. 
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"Oh yes, that is not a problem," he answered as he 
marked down the amounts to find out how much change 
Mr. Diaz should get. His math problem looked like 
this : 

$20.00 
19.05 

$ .95 

"Isn't that right?" he asked as he gave Mr. Diaz a 
fifty cent piece, a quarter, a dime and two nickels. 

"Yes, that is right," said the customer, as he counted 
the change. "You surely know your math." 

The children helped Mr. and Mrs. D^az carry the produce 
to their pick-up truck. 

"Thanks for everything," said Mrs. Diaz to Cecilia and 
Antonio. "You are both good salesclerks. We are pleased 
with the fruits and vegetables you helped us choose. 
Goodbye . " 

The boy and girl smiled happily as they saw the pick-up 
drive away. They knew their parents would be proud of 
them for having worked well at their job. 
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STUDENT ACTIVITY II 



Dependierate, 
Sales Clerk 



LEVEL B 
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EJERCICIO II 
DE LAS GRANJAS Y CAMPOS A LA MESA 
Un cuento 



El sr. y la Sra. Reyes estaban muy contentos con la forma 
con que los ninos hablan cuidado el puesto mientras ellos 
estaban en la ciudad. 

"iLes gustaria conocer otras personas que v^nden alimentos?" 
preg\mt6 el sr. Reyes. "La pr6xiina semana voy a hablar con 
un hombre que vende vegetales y frutas para vender en el 
supermercado. dLes gustaria ir conmigo?" 

"Seguro que sf", exclamaron Antonio y Cecilia. 




49 

o 

ERIC 



Sales Clerk - Level B 



ACTIVITY II. 
FROM FARMS AND FIELDS TO YOUR TABLE, 
A Story, 



Mr. and Mrs. Reyes were very pleased with the way the 
children had taken care of the store while they were in 
the city. 

"Would you like to meet some other people who sell food?" 
asked Mr. Reyes. "Next week I am going to town to talk 
to a man who buys vegetables and fruits to sell in the 
supermarket. Would you like to go with me?" 

••Sure we would!" exclaimed Antonio and Cecilia. 
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El pr6ximo lunes, el Sr. Reyes llev6 a los ninos al super- 
mercado del pueblo. Primero, 61 fue a la oficina del ge- 
rente de la tienda y pidi6 hablar con el r. Montoya^ geren- 
te del departamento de productos del mercado, 

"El sr. Montoya estS en el Srea de desexnbarque"- replic6 el 
gerente. "Yo lo llevarg alll". 






— ^ 















51 

48 



Sales Clerk - Level B 



On the following Monday^ Mr. Reyes took the children 
to the supermarket in town. First he went to the store 
manager's office and asked to speak to Mr. Montoya, the 
manager of the produce department of the ir.?.rket. 

Mr. Montoya is out in the dock area," replied the 
manager. "I will take you there." 
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Fueron atrSs y vieron al sr. Montoya hablando con un hoinbre 
que habia trafdo algvmas cajas de choclos . 

"Buenas tardes, Sr. Montoya", dijo el sr. Reyes, "listed dijo 
que querla hablarme sobre la compra de algunas verduras. 
Estos dos son mis hijos, Cecilia y Antonio. Ellos nos ayu- 
dan a mi y a mi esposa en el puesto*** 

"Estoy contento de verlo otra vez Sr. Reyes"/ dijo el Sr. 
Montoya. "Hola ninos . Queremos saber Sr. Reyes si usted 
podrla comprar choclos , tomates y pepinos de sus vecinos 
para nuestro mercado y con entrega aqui. En esa forma sa- 
bremos que las verduras son frescas y hermosas para nues- 
tros clientes. De esa manera, usted puede vendernos a nos- 
otros. iCree usted que puede ayudarnos Sr. Reyes?" 

"SI, sr. Montoya", replic6 el Sr. Reyes. "Muchos de mis 
vecinos producen mSs vegetales de los que pueden vender a 
otros compradores. HablarS con ellos y le avisarS mana- 
na cu^ndo puedo hacer la entrega". 

"Oye papS, ahora no s6lo podrSs vender verduras a los 
clientes en nuestro puesto sino que tambiSn a los super- 
mercados"^ di jo Antonio. 

"As£ es Antonio contests su padre. "Tenemos una pequena 
tienda para vender verduras a nuestros aminos y vecinos. 
Eso es lo que se llama tienda minorista. Este super- 
mercado es tambiSn al por menor. Si yo vendo vegetales al 
Sr. Montoya, entonces yo ser6 un comerciante mayorista. 
Un mayorista es un "intermediario" / es una persona que comp 
de un granjero y lo vende al por menor. iEntiendes todo 
esto?" 

"Yo creo que si"/ dijo Antonio. "dPodria yo ayudarte a 
recoger los vegetales de las granjas y traerlos aqui?" 

"TG me puedes ayudar en esos dlas cuando Cecilia ayuda a 
tu madre en el puesto. Y otras veces Cecilia puede venir 
conmigo y tli te quedas en el puesto. dQu6 tal te parece?" 



53 



Sales Clerk - Level B 



They walked through the back room and found Mr. Montoya 
talking to a man who had delivered some crates of corn. 

"Good afternoon, Mr. Montoya," said Mr. Reyes. "You 
said you wanted to talk to me about buying some produce. 
These are my children, Cecilia and Antonio. They help 
Mrs. Reyes and me in our little store." 

"I am happy to see you again, Mr. Reyes," said Mr. Montoya. 
"Hi kids. We want to know if your father can buy some 
com, tomatoes and cucumbers from your neighbors for our 
store and deliver them here. That way we would know that 
the produce is fresh and nice for our customers. Then 
you can sell it to us. You think you can help us Mr. Reyes? 

"Yes, Mr. Montoya," replied Mr. Reyes. "Many of my xieighbor 
produce more vegetables than they can sell to other buyers. 
I will talk to them and let you know tomorrow how much I 
can deliver . " 

"Gee, papa, now you will be selling vegetables both to the 
customers at our small store and to a big supennarket , 
said Antonio. 

"That's right, Antonio," said his father. "We have a small 
store to sell produce to our friends and neighbors. That 
is called a retail store. This supermarket is also a 
retail store. If I sell vegetables to Mr. Montoya I will 
be a wholesale dealer. A wholesale dealer is a "middle 
man", a person who buys something from the grower and sells 
it to the retail store. Do you understand all that?" 

"I think so," said Antonio. "Could I help you pick up the 
vegetables from the farmers and bring them here?" 

"You can help me some days while Cecilia helps your mother 
in our store. 6n other days Cecilia can come with me and 
you will stay at the store. Does that sound fair to both 
of you?" 
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"Eso me gustarfa mucho papS"/ replic6 Cecilia. "Algunos 
dlas seremos comerciantes mayoristas y otros dfas se- 
remos dependientes*. 

El Sr. Montoya interruinpi6, •'creo que mi amiga del restau- 
rante, la Sra. Delgado, le gustarfa comprar vegetales bue- 
nos y frescos teunbiSn, £Por qu6 no hcibla con ella antes 
de que se vaya del pueblo esta tarde?" 

"Bueno, lo har6"| replicfi el Sr. Reyes, "Gracias por acor- 
darse de ml para traerle verduras. Le avisarS manana so- 
r6 la cantidad de verduras que podrS comprar. Adi6s". 

ii6s, Sr. Montoya", dijeron los niiios. "Le veremos pron- 
^ otra vez**. 
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"I would really like that, papa," replied Cecilia. "On 
some days we will be a wholesale dealer and other days we 
would be a retail salesclerk." 

Mr. Montoya interrupted, "I think my friend at the 
restauremt, Mrs. Delgado, would like to buy good fresh 
vegetables, too. Why don't you talk to her before you 
leave town this afternoon?" 

''Fine, I will," replied Mr. Reyes. "Thank you for 

thinking of me to bring you produce. I will let you 

know tomorrow about how much produce I can buy. Good-bye- 

"^ood-bye, Mr. Montoya," the children said. "We '.fill 
be seeing you again soon." 
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Pependiente, 
Sales Clerk 

LEVEL B 
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CRITERION REFERENCE TEST 



Mark a "T" if the sentence is true 
Mark an "F" if the sentence is false 



SALESCLERK 
Activity I 

Test 1 



1. A salesclerk helps customers to find what they wish to buy. 



2. A salesclerk takes care of livestock on the ranch. 



3. A salesclerk must know how to add and subtract. 



4, A salesclerk must have a college degree, 



5. A salesclerk sometimes uses a cash register. 



6. A salesclerk does not have to keep records. 



7. A salesclerk can work in his own store. 



8. A salesclerk may own his own store. 




PRUEBA ESCRITA DE COMPRENSION 



Ponga una "C si la oraci6n es cierta. 
Ponga una "F" si la oraci6n es falsa. 



DEPENDIENTE 
Ejercicio I 
Prueba 1 



1. Un dependiente ayuda a los clientes a encontrar lo que desean comprar. 



2. Un dependiente cuida el ganado en un rancho. 



3. Un dependiente debe saber sumar y restar. 



4. Un dependiente tiene que tener un titulo universitario. 



5. Un dependiente usa una caja registradora algunas veces. 



6. Un dependiente no tiene que mantenei registros. 



7. Un dependiente puede trabajar en su propia tienda. 



8. Un dependiente puede ser el duefio de su propia tienda. 
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CRITERION REFERENCE TEST 

Mark a "T" if the aentence is true. 
Mark an "F" if the sentence is false. 



SALESCLERK 
ACTIVITY II 

Test 1 



r 



H 



1. ' A food store sells jewelry. 



2. A wholesale dealer buys produce from farmers. 



3. A salesclerk buys produce from the fanner. 



4. A salesclerk sells items to customers. 



5. A wholesale dealer buys things from the supermarket. 
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PRUEBA E8CRITA DE COHPRENSION 

Ponga una "C si la oraci6n es cierta. 
Ponga una "F" si la o^aci6n es falsa. 



Una tiepda de alinentos vende joyas. 



Un mayorista compra los productos de un granjero. 



Un dependiente compra cosas de un granjero. 

Un dependiente vende cosas a lo3 clientes. 

Un mayorista compra mercancias de u; supemiercado. 



DEPENDim 

Ejercicio II 
Prueba 1 
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CRITERION REFERENCE TEST 



Put an "X" beside all the people who help us get 
food to our homes. 



SALESCLERK 
ACTIVITY II 

Test 2 



1. Retail Store Manager 



2. Policeman 



3. Telephone Operator 



4. Wholesale Dealer 



5. Salosclerk 



6. Teacher 



7. Farmer 



(). Truck Driver 
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PRUEBA ESCRITA DE COMPRENSION 

Ponga una "X" en frente de la gente que nos 
ayuda a traer el alimento a nuestras casas. 



1. 



2. 



3. 



4. 



6. 



7. 



8. 



Gerente de una tienda de productos al por menor 



Policfa 



Telefonista 
Mayorista 

DopcndienU 
Maciitra 
Granjero 
Cainlonaro 



DEPENDIENTE 

Ejercicio II 
Prueba 2 
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